
Добрий день,  
 

Ми, компанія ТОВ «Хімагромаркетинг», запрошуємо ваших студентів приєднатися до нашої 

команди та розпочати кар'єру в одній з найдинамічніших галузей - агробізнесі. 

Наша компанія займається виробництвом і реалізацією засобів захисту рослин та інших 

аграрних продуктів. Ми активно розвиваємося та шукаємо нові таланти до нашої команди. 
 

Просимо розглянути відкритті вакансії: 

          Менеджер з продажу аграрної продукції та засобів захисту рослин. 

          Спеціаліст з реєстрації засобів захисту рослин. 

          Торговий представник аграрної продукції  
 

Загальні вимоги до вакансій:  

          Вища агрономічна освіта; 

          Досвід роботи агрономом буде вашою перевагою або менеджером з продажу; 

          Готовність до відряджень; 

          Знання основних систем захисту рослин, насіння; 

          Вільне володіння ПК; 

          Водійські права категорії «В» 
 

Умови роботи: 

          Офіційне працевлаштування з першого дня; 

          Випробувальний термін 3міс;  

          Навчання продажам;  

          Графік роботи: 5/2, 08:30—18:00 Сб-Нд − вихідні; 

          Своєчасна виплата заробітної плати: ставка + % від продажів; 

          Можливість розвитку і професійного зростання; 

          Молодий та дружній колектив; 

          Надання всіх необхідних умов для комфортної роботи (мобільний зв’язок, інтернет, 

ноутбук);  

          А також службовий автомобіль;  

          Для іногородніх надається житло, м. Київ 
 

Шукаємо активних, відповідальних та амбітних студентів, які прагнуть розвиватися в агросфері, 

працюючи в команді професіоналів. 

Якщо ви хочете поєднувати теорію з практикою і здобути цінний досвід, надсилайте ваше 

резюме на нашу електронну адресу: kravchenko@himagro.net, або звертайтеся до нас за 

телефоном: +380 75 442 76 00 
 

Ми в соціальних мережах @himagro.ua 
 

Чекаємо на вас у нашій команді!  
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1. Спеціаліст з реєстрації засобів захисту рослин 

Адреса: Київ, проспект Соборності, 15 

Вимоги: 

 Вища освіта 

 Досвід роботи — як перевага (реєстрація хімічних або лікарських засобів) 

 Уважність, готовність працювати з великим об'ємом документації 

 Розглянемо студентів без досвіту роботи, але знання агрономії бажано 

 

Обов’язки: 

 Підготовка матеріалів для реєстрації пестицидів, хімічних речовин 

 Підготовка заявок на державну реєстрацію, тарних етикеток 

 Формування кошторисів робіт по реєстрації 

 Супровід та погодження укладання договорів з установами, які проводитимуть дослідження  

 Контроль своєчасного подання рахунків на оплату досліджень та закриття оплат актами 

виконаних робіт та звітами. 

 Аналітика вмісту реєстраційних досьє 

 

Умови роботи: 

 Офіс Дарницька площа, м. Київ 

 Адаптація та навчання в специфіці роботи 

 Своєчасна виплата заробітної плати 

 Графік роботи: 5/2, 08: 30-18: 00 Сб-Нд-вихідні 

 Офіційне працевлаштування з першого дня згідно КЗпП України. 

 Оплачувана відпустка 

 Надання всіх необхідних умов для комфортної роботи 

 Для іногородній надаємо житло  

 

Контакти для зв'язку: Ірина +380 75 442 76 00 або надсилайте резюме на пошту 

kravchenko@himagro.net 
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2. Менеджер з продажу засобів захисту рослин 

Адреса: Київ, Черкаси, Одеса, Волинський регіон  

Вимоги: 

 Вища освіта (агрономічна); 

 Знання основних систем захисту рослин; 

 Вільне володіння ПК; 

 Водійські права категорії «В», як перевага 

 

Умови роботи: 

 Надається житло для іногородніх, м. Київ; 

 Навчання технік продажів;  

 Практичне навчання з виїздом до клієнта; 

 Офіційне працевлаштування з першого дня; 

 Випробувальний термін 3міс; 

 Графік роботи: 5/2, 08:30—18:00 Сб-Нд - вихідні; 

 Своєчасна виплата заробітної плати: ставка + % від продажів; 

 Можливість розвитку і професійного зростання; 

 Молодий та дружній колектив; 

 Надання всіх необхідних умов для комфортної роботи (мобільний зв’язок, інтернет, 

ноутбук) 

 

Обов’язки: 

 Пошук та робота з клієнтами; 

 Напрацювання та ведення клієнтської бази 

 Надання професійних консультацій клієнтам щодо асортименту препаратів і насіння 

компанії; 

 Ведення звітності про результати роботи 

 

Контакти для зв'язку: Ірина +380 75 442 76 00 або надсилайте резюме на пошту 

kravchenko@himagro.net 
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